
(tijd) - De Spaanse aluminium-
groep Aliberico heeft advocaat
Mischaël Modrikamen, een pleit-
bezorger van minderheidsaandeel-
houders, in de arm genomen om
het ‘wanbeleid’ bij het Landense
Coil aan te klagen. Ze heeft via
dochter Alucoat een belang van 
10 procent in Coil. De Spanjaarden
verwijten de Europese marktleider
in de anodisatie van aluminium, die
noteert op Euronext Parijs, slecht
management. 

Aliberico vindt het ‘erg jammer
dat Coil niet bestuurd wordt in het
belang van het bedrijf en de aan-
deelhouders’. Dat staat te lezen in
de brief die Modrikamen heeft ver-
stuurd naar het management van
Coil, in de aanloop naar de algeme-
ne vergadering woensdag. 

Alucoat hekelt onder meer de
voordelen van 2,2 miljoen euro die
de Canadese CEO Tim Hutton en
het management ontvangen heb-
ben. ‘Dat komt overeen met 10 pro-
cent van de omzet van en 17 pro-
cent van de beurskapitalisatie.’ 

‘Die voordelen zijn toegekend
door de raad van bestuur, terwijl
het bedrijf een nettoverlies van
778.891 euro boekte. Dat is niet te
rechtvaardigen. Alucoat kan een si-
tuatie als bij Picanol niet toestaan.’  

Alberico neemt voorts het ge-
brek aan corporate governance, de

forse terugval van het aandeel Coil
op Euronext Parijs en een kapitaal-
verhoging ten belope van 1,8 mil-
joen euro op de korrel. Het kondigt
aan woensdag de jaarrekeningen
van Coil niet goed te keuren en
geen kwijting te verlenen aan de
bestuurders. De Spaanse groep eist
‘structurele veranderingen in het
management van Coil’.

De banden tussen het Belgische
en het Spaanse kamp zijn nooit
vriendschappelijk geweest. Alibe-
rico-dochter Alucoat nam in de-
cember 2006 ongevraagd een be-
lang van iets meer dan 10 procent
in het kapitaal van Coil. De Spaan-
se groep sloot toen zelfs de verwer-
ving van een controlebelang niet
uit. 

Sindsdien is nooit duidelijkheid
verschaft omtrent de Spaanse plan-
nen met het belang in Coil. Tijdens
de aandeelhoudersvergadering vo-
rig jaar kwam het tot een confron-
tatie tussen de twee.

NIET ONDER DE INDRUK
Hutton is alvast niet onder de in-

druk. ‘Het is al de derde nieuwe ad-
vocaat die Alucoat inschakelt.’ Hut-
ton benadrukt dat het management
‘zich het recht toe-eigent beslissin-
gen te nemen in het belang van het
bedrijf ’. ‘Uiteindelijk beslissen de
aandeelhouders,’ besluit hij. RV

Spaanse aandeelhouder verwijt
Coil uit Landen wanbeleid

ALUMINIUM

(belga) - De vestiging van het 
industrieel verpakkingsbedrijf 
Foresco in Turnhout wordt geslo-
ten. Dat werd gisteren bekend-
gemaakt op een bijzondere on-
dernemingsraad op de maat-
schappelijke zetel in Genk. Door
de slechte resultaten van 2007
moet Foresco kosten besparen en

de Turnhoutse vestiging is daar
het slachtoffer van. Er werken 26
arbeiders en 3 bedienden. De di-
rectie wil zo veel mogelijk mensen
tewerkstellen in een van de ande-
re vestigingen in Genk, Wilrijk en
Willebroek. Daarover wordt de ko-
mende dagen en weken onder-
handeld.

Foresco Turnhout gaat dicht
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Professioneel vastgoed krijgt het
vrijwel overal in Europa moeilijker
als gevolg van de kredietcrisis en de
groeivertraging. In het segment
van de shoppingcentra is daar nog
maar weinig van te merken. In
twee jaar zal de totale capaciteit
van de shoppingcentra in Europa
stijgen van 111 miljoen m² naar 134
miljoen m². 

Ruim de helft van de aangroei is
terug te vinden in Centraal- en
Oost-Europa. De sterk toegenomen
koopkracht en het gebrek aan klas-
sieke zelfstandige handel voeden
die explosieve groei. Rusland was

vijf jaar geleden nog een woestijn
om te winkelen. In 2009 zal het
echter evenveel shoppingcentra-
oppervlakte tellen per 1.000 inwo-
ners als in België.

MATUUR
West-Europa is een meer matu-

re markt. Toch kenden ook daar  de
shoppingcentra een vrij grote ex-
pansie in de meeste landen. De pe-
netratiegraad verschilt wel sterk.
In landen als Zweden, Nederland
en Luxemburg zijn er in verhou-
ding drie keer meer shoppingcen-
tra dan in Duitsland of België. 

De situatie van België is vooral
het gevolg van de strenge wet op de
grote winkelcomplexen uit de ja-
ren 90. Het baanwinkelconcept is
hier ook veel beter ontwikkeld dan
in andere landen. Door de versoe-
peling van de wetgeving is de capa-
citeit tussen 2000 en 2006 wel ver-
dubbeld.

HUURPRIJZEN
Het schaarse karakter van de

Belgische shoppingcentra heeft
ook voordelen voor de investeer-
ders. De huurprijs op de beste lo-
caties bedraagt vandaag 1.000 à
1.300 euro/m²/jaar. In Wijnegem
Shopping Center steeg de huur-
prijs de voorbije tien jaar zelfs van
300 naar 1.400 euro/m²/jaar. Dat is
niet veel minder dan op de Ant-
werpse Meir. De huurprijzen in de
Belgische shoppingcentra liggen
daarmee beduidend hoger dan die

in de andere landen. In Nederland,
waar er veel meer shoppingcentra
zijn, liggen de prijzen de helft lager. 

De hoge huurprijzen in de sector
van de Belgische shoppingcentra
staan in schril contrast met de al ja-
ren ongewoon lage huurprijzen
voor kantoorvastgoed. In België
worden gemakkelijker vergunnin-
gen afgeleverd voor kantoorgebou-
wen dan voor shoppingcentra.

Dit jaar wordt de capaciteit in
België uitgebreid met de shopping-
centra Julianus (Tongeren), Wa-
rande (Beveren) en Stadsplein
(Genk). Volgend jaar openen An-
spach Center (Brussel), Stations-
buurt (Brugge), Cora Moeskroen,
Mediacité (Luik) en K in Kortrijk
de deuren. Daarnaast zijn er de uit-
breidingen of vernieuwingsprojec-
ten van Cora Woluwe, Stadsfeest-
zaal Antwerpen en Sfeer en Cul-
tuurpark (Oostende). PLU

■ (tijd) - De gezamenlijke verkoopoppervlakte van de shoppingcentra
in België wordt eind 2009 met zo’n 30 procent uitgebreid tot 1,3 miljoen
vierkante meter. Toch loopt België achter op het Europese gemiddelde.
Per 1.000 inwoners was er in België eind 2007 maar 93 m2 winkelruim-
te in de shoppingcentra. Het EU-gemiddelde bedroeg het dubbele. Die
schaarste leidt tot hoge huurprijzen.

ADVERTENTIE

De Stadsfeestzaal, een van de meest karakteristieke shoppingcentra in België. LVA
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Shoppingcentra nog
steeds schaars in België

VASTGOED Lage penetratie in België leidt tot hogere huurprijzen dan in meeste andere landen

(tijd) - De Nederlandse brou-
wer Heineken kondigde gisteren
een reorganisatie aan van zijn
Franse activiteiten. Bedoeling is
zich sterker te richten op de
sterke merken en het groeiende
premiumsegment. Er wordt een
brouwerij gesloten en een ver-
kocht. Alles samen verdwijnen
188 banen. In de overige vesti-
gingen zal 124 miljoen euro wor-
den geïnvesteerd.

De herziening van de Franse
afdeling komt er op het moment
dat Heineken de overname van
zijn deel van Scottish&Newcast-
le (S&N) aan het verteren is. Die
Britse brouwer werd eerder dit
jaar overgenomen door Heine-
ken en Carlsberg, die de buit on-
der elkaar verdeelden. De Belgi-
sche S&N-dochter Alken-Maes,
na InBev de grootste speler in
ons land, ging naar Heineken.

VOORBODE?
Nu Heineken beslist heeft aan

de efficiëntie en focus van zijn
organisatie te werken, is het niet
uitgesloten dat ook Alken-Maes
aangepakt wordt. Alken-Maes
heeft twee brouwerijen, in Alken
en in Kobbegem. De administra-

tieve en commer-
ciële zetel ligt in
Waarloos. Er
werken zowat
500 mensen
voor de groep,
die onder
meer Maes,
Grimbergen,
Mort Subite,
Cristal, Ci-
ney, Judas
en Hapkin in
portefeuille
heeft. SDS

Heineken
haalt bezem
boven 
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EUROPA VERPLICHT MET REACH REGISTRATIE CHEMISCHE STOFFENACHTER HET NIEUWS

Vlarip - voluit: Vlaanderens 
Reach Implementatie Peter-
schapsproject - helpt Vlaamse
kmo’s die chemicaliën produce-
ren, gebruiken of verhandelen bij
het voldoen aan de Europese che-
miewetgeving Reach (registratie,
evaluatie en goedkeuring van che-
mische stoffen). Reach verplicht
de bedrijven de ongeveer 30.000
chemische stoffen in Europa te re-
gistreren bij het Europees chemie-
agentschap ECHA in Helsinki.
ECHA beoordeelt de aanvraag.
Voor zorgwekkende stoffen moet
een veilig gebruik worden gega-
randeerd.

Bedrijven die een registratie-
dossier willen indienen, moeten
tussen juni en december een pre-
registratie indienen in Helsinki.
Dat betekent dat zij nu al een in-
ventaris moeten opmaken van de
chemische stoffen die ze aanma-
ken en aankopen. Doen ze dat niet
voor 1 december, dan zijn ze niet
in orde met Reach en kan in prin-
cipe de productie of invoer van die
chemische stof worden verboden.

KRITISCHE STOFFEN
Vlarip zoekt voor de betrokken

kmo’s een peter in de grotere che-
miebedrijven. Die peters helpen
de kmo ook de productveiligheid
in het bedrijf te verbeteren. 

EOC Surfactants uit het Gentse
Evergem is zo’n peter in het Vla-
rip-project. EOC produceert in-
grediënten voor cosmeticapro-
ducten en detergenten. EOC Sur-
factants werkt al sinds 2006 aan
de inventarisatie van alle stoffen.
Zo’n vijftig moeten bij ECHA
worden gepreregistreerd. Jammer
genoeg is de software van het che-
mieagentschap nog niet voorzien
op een gegroepeerde aanvraag
door de bedrijven. Elke stof moet
apart worden ingevoerd via de
computer.

Het driekoppige team bij EOC
probeert nu ook al contacten te

leggen met de schaarse laborato-
ria voor het uitvoeren van de tests
die nodig zijn voor het eigenlijke
registratiedossier.

Het moeilijkst wordt het bere-
kenen van de kostprijs van Reach.
‘Het is immers heel goed mogelijk
dat een kritische stof als gevolg
van Reach uit ons gamma ver-
dwijnt en we er alternatieven voor
moeten zoeken. Maar dat weten
we pas in 2018’, zegt men bij EOC.

Toch kan die onzekerheid tege-
lijk een troef zijn, zegt Tine Cat-
toor van Vlarip. Want die strenge
kwalititeitseisen prikkelen de in-
novatie en dat is voor een regio als
Vlaanderen nu net een voordeel.’
Sommige bedrijven hebben nu al
enkele stoffen op basis van aard-
olie vervangen door duurzamer
producten op basis van biomassa,

weet Tine Cattoor. Heel wat nieu-
we stoffen zitten ook in een on-
derzoeksfase. Vooral voor de ge-
vaarlijke stoffen moeten alterna-
tieven worden gezocht want het is
duidelijk dat ECHA die met de
dubbele lens zal bestuderen.

LEGITIMERING
‘Een juist gebruik van produc-

ten en een juiste kennis van ingre-
diënten is essentieel voor het ver-
trouwen van het publiek in de
chemische sector op lange ter-
mijn’, zegt Yves Verschueren van
Essenscia, de koepelorganisatie
van chemische bedrijven. ‘Reach
werkt dus eigenlijk een legitima-
tie van een verantwoordelijke che-
mische industrie in de hand.’

Toch blijken veel bedrijven,
vooral in de verwerkende indus-

trie onvoldoende op de hoogte van
de nieuwe Europese verplichtin-
gen, erkent Essenscia. Chemische
stoffen komen voor in kleding, in
bouwmaterialen zoals beton, ce-
ment, glas en hout, in schoon-
maak, verf- en cosmeticaproduc-
ten. Ook staal- en grafische bedrij-
ven, en de papier- en de auto-
mobielindustrie verwerken hon-
derden chemische stoffen.

‘Voor creëert Reach weinig pro-
blemen’, zegt Rita Maeckelberg,
bij het textielbedrijf Sioen onder
meer bevoegd voor milieu. ‘We
betrekken onze chemische grond-
stoffen bij de grote chemiereuzen,
waaronder Solvay. Die grote pro-
ducenten hebben de stoffen die
wij gebruiken geregistreerd voor
het gebruik dat we ervan maken.’

Maar bij Soprodal bijvoorbeeld,

een bedrijf in Paal dat zonnepro-
ducten, huidcrèmes , deodorants
en shampoos maakt, klinkt het
‘dat het nog wat te vroeg is om al
veel te zeggen’. Soprodal maakt
ook verzorgingsproducten voor
Omega Pharma. 

Henkel daarentegen, de produ-
cent van onder meer de wasmid-
delen Persil, Silan, Pritt-lijm en de
verzorgingsproducten van
Schwarzkopf, werkt al sinds 2001
aan de voorbereiding van Reach
en heeft een eigen Reach-manage-
mentteam, zegt de Duitse Reach-
expert Norbert Fedtke. ‘We heb-
ben al onze leveranciers van che-
mische producten gevraagd die
grondstoffen te registreren. En als
ze weigeren, kunnen we nog altijd
van leverancier veranderen.’ 

KV/EC

■ (tijd) - Vier à vijf jaar geleden
werd de Europese chemiewetge-
ving Reach door de Belgische che-
mische industrie nog als een geld-
en banenverslindend monster af-
geschilderd. Nu Reach concreet
wordt, is de toon in de bedrijven
- ondanks de vele onzekerheden
- fel gemilderd. ‘Voor een kmo-
regio als Vlaanderen is Reach een
opportuniteit voor innovatie’, zegt
Tine Cattoor van Vlarip. 

Kmo’s zien nu ook kansen 
in strenge chemiewetgeving

Belgische chemiesector beschouwt registratie chemische stoffen niet langer als geldverslindend monster

Yves Verschueren,
Essenscia

Juist gebruik
van producten
en juiste kennis
van ingrediën-
ten is essentieel
voor het 
vertrouwen in
de chemische
sector.

”
EOC Surfactants produceert ingrediënten voor cosmeticaproducten en detergenten. Het bedrijf uit Evergem werkt al sinds 2006 aan de inventarisatie van alle chemische stoffen die het daarvoor gebruikt. FOTO: LVA

WAT U
MOET
WETEN
OVER
REACH

Wat behelst Reach?
Reach verplicht producenten
en invoerders van chemische
stoffen informatie over de ei-
genschappen en risico’s voor
mens en milieu van zo’n
30.000 stoffen te verzame-
len, onder meer via tests. Die
informatie moet worden ver-
spreid aan gebruikers en pu-
bliek, zodat de stoffen op een
veilige manier gebruikt kun-
nen worden. Bepaalde ge-
vaarlijke stoffen zullen niet
langer gebruikt mogen wor-
den, tenzij ze een uitdrukke-
lijke vergunning kregen. Het
gaat om kankerverwekkende,
persistente, toxische en bio-
accumulerende stoffen en
stoffen die de hormonen of
voortplanting ontregelen.

Welke stoffen moeten 
geregistreerd worden?
Alle chemische stoffen die in
hoeveelheden van meer dan
een ton per jaar geprodu-
ceerd of ingevoerd worden.
Ook stoffen in mengsels, zo-
als verf of schoonmaakpro-
ducten, of stoffen in voorwer-
pen, zoals inktcartouches in
printers of geurstoffen in de-
odorant, zijn geviseerd.
Stoffen in levensmiddelen en
medicamenten vallen buiten
de toepassing van Reach.
Hetzelfde geldt voor natuur-
lijke stoffen, tenzij zij gevaar-
lijk zijn of chemisch gewij-
zigd.

Welke zijn de deadlines 
voor registratie?
Voor 1 december 2010 moe-
ten de dossiers van gevaarlij-
ke stoffen binnen zijn. Zij zul-
len met een hele fijn kam
worden geëvalueerd. Een ge-
vaarlijke stof van minder dan
1 ton per jaar dient niet te
worden geregistreerd. Maar
het ECHA moet wel gegevens
krijgen over de indeling en de
etikettering van die stof.
Tegen december 2010 moet
het registratiedossier binnen
zijn voor stoffen die in hoe-
veelheden van meer dan
1.000 ton geproduceerd of
ingevoerd worden. Stoffen
geproduceerd of ingevoerd in
hoeveelheden van meer dan
100 ton per jaar krijgen tijd
voor registratie tot 1 juni 2013
en stoffen die in kleine hoe-
veelheden (minder dan 100
ton per jaar) worden gepro-
duceerd of ingevoerd, heb-
ben tot 1 juni 2018 de tijd.
Voor stoffen vanaf tien ton is
een chemisch veiligheidsrap-
port verplicht.

Wat kost Reach?
De vergoeding die bedrijven
moeten betalen voor de regi-
stratie bij het ECHA varieert
tussen 1.600 euro voor stof-
fen die geproduceerd worden
in hoeveelheden minder dan
tien ton tot 31.000 euro voor
de ‘zwaarste’ groep. Kleine
ondernemingen kunnen tot
90 procent tariefverminde-
ring krijgen. Wie met meer-
dere bedrijven samen een
dossier indient, bespaart 
25 procent. 
Die bedragen slaan enkel op
de registratie bij het Euro-
pees Chemisch Agentschap
in Helsinki. De opmaak van
het dossier, inclusief tests,
moet volledig door de bedrij-
ven worden gedragen.

Wat na de preregistratie?
Het ECHA in Helsinki zal ui-
terlijk begin volgend jaar een
lijst publiceren van alle 
gepreregistreerde stoffen
(naam en identiteitscodes
van de stoffen en registratie-
deadline). Bedrijven, die de-
zelfde stof preregistreerden,
kunnen informatie uitwisse-
len via een gezamenlijk elek-
tronisch platform of een con-
sortium opzetten.

(tijd) - Een jaar geleden werd
de Reach-wetgeving voor ver-
plichte registratie, evaluatie en
goedkeuring van chemische
stoffen van kracht. Vanaf 1 juni
van dit jaar moeten producen-
ten en invoerders van chemi-
sche stoffen starten met de re-
gistratie bij het Europees
Agentschap voor Chemische
Stoffen ECHA in Helsinki.
ECHA evalueert de registratie-
aanvraag en bepaalt of de che-
mische stof toegelaten wordt op
de Europese markt.

De registratieverplichting
geldt enkel voor stoffen die ge-
produceerd of ingevoerd wor-
den in hoeveelheden van meer
dan 1 ton per jaar. Nieuwe stof-
fen moeten dus vanaf nu gere-
gistreerd worden in Helsinki.
Voor bestaande chemische stof-
fen loopt de registratie over elf
jaar. Eerst moeten de stoffen ge-
registreerd worden die gevaar-
lijk zijn en in grote hoeveelhe-
den geproduceerd of ingevoerd.

Wel moeten al die bestaande
chemische stoffen voor 1 de-
cember van dit jaar een preregi-

stratie indienen bij het ECHA.
Die preregistratie is gratis. Eu-
ropa rekent op ongeveer
180.000 preregistratiedossiers.
Die hebben betrekking op
30.000 chemische stoffen en
40.000 tussenproducten. 

Zonder die preregistratie mo-
gen chemische stoffen niet lan-
ger ingevoerd of geproduceerd
worden in Europa. De preregi-
stratie geldt als een intentie om
een chemische substantie te re-
gistreren.

Wie zondigt tegen Reach,
stelt zich bloot aan sancties. En
die sancties (van geldboetes tot
gevangenisstraf, bovenop een
productie- of invoerverbod)
kunnen retroactief geïnd wor-
den vanaf juni 2008.

Preregistratie behelst enkel
basisinformatie over de stof. Bij
de eigenlijke registratie moeten
producenten of invoerders ge-
gevens voorleggen over de ef-
fecten op milieu en gezondheid.
Tests moeten bewijzen dat de
stof veilig gebruikt kan worden.
De bewijslast ligt uitsluitend bij
de producent of invoerder. KV

Registreren of verdwijnen 
SANCTIES

Het Globally Harmonised Sys-
tem (GHS) dat bij de VN werd uit-
gewerkt, loopt parallel met Reach.
Volgens sommigen in de chemi-
sche sector kan het zelfs be-
schouwd worden als een ‘mini-
Reach’ op wereldniveau. De be-
doeling is dat chemische pro-
ducten overal ter wereld op grond
van dezelfde criteria worden inge-
deeld en dat gevaarsymbolen op
het etiket overal dezelfde lading
dekken.

Europa gaat de indeling van
GHS gefaseerd invoeren. Ze geldt
vanaf december 2010 voor stoffen
en vanaf juni 2015 voor mengsels.

Het GHS is een van de maatre-

gelen die voortvloeiden uit de VN-
wereldtop voor duurzame ont-
wikkeling in Johannesburg in
2002. Europa zegde toe dat nieu-
we klasserings- en etiketterings-

systeem uniform toe te passen en
schuift de nieuwe internationale
eisen nu geleidelijk in de Reach-
wetgeving.

Tussen Europa en de VS zijn er

maar weinig verschillen in bij-
voorbeeld op welke temperatuur
een product brandbaar wordt of in
welke concentraties iets giftig is.
Met producten uit India en China
is dat een heel ander verhaal, zeg-
gen experts.

CHINA
Chinese exporteurs zijn overi-

gens bijzonder actief om zich de
nieuwe Europese Reach-wetge-
ving eigen te maken, zo blijkt. Dui-
delijk is alvast dat China de Euro-
pese afzetmarkt niet wil verliezen
als gevolg van de strenge chemie-
wetgeving.

De Amerikanen daarentegen
hebben het nooit begrepen op 
Reach en lanceerden op politiek
niveau de ene aanval na de ande-
re op de Europese chemiewet. ‘De
Amerikanen zijn er nog altijd van
overtuigd dat ze Reach kunnen
stoppen, zeggen experts van de
chemiekoepel Essenscia. Op het
niveau van de individuele bedrij-
ven evenwel is het  Amerikaanse
verzet tegen Reach al lang geluwd.
Ook de Amerikaanse producenten
zijn al druk bezig met de inventa-
risatie van hun stoffen en de voor-
bereiding van de registratie. KV

■ (tijd) - Reach is ook interna-
tionaal een trendsetter. Onder im-
puls van de Verenigde Naties zijn
spelregels afgesproken voor een
gelijkvormige indeling en etiket-
tering van chemische stoffen 
wereldwijd. Nu is er nog geen
eensgezindheid, bijvoorbeeld tus-
sen Europa en China, over wanneer
een product op zijn etiket het sym-
bool van ontvlambaar of giftig
moet dragen.

Naar eenvormige gevaarsymbolen in de wereld
Internationale spelregels voor indeling en etikettering chemische stoffen
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